& _._
INTER Lebensversicherung AG l “ E l-.

Produktsteckbriefe - Vertriebsinformation VERSICHERUNGSGRUPPE

Produktinformationen geméaB der DELEGIERTE VERORDNUNG (EU) 2017/2358 DER KOMMISSION vom 21. September 2017 zur
Ergdnzung der Richtlinie (EU) 2016/97 des Europaischen Parlaments und des Rates in Bezug auf die Aufsichts- und
Lenkungsanforderungen fur Versicherungsunternehmen und Versicherungsvertreiber.

Produktiibergreifende Informationen

Vertriebsweg Uber den Weg der persénlichen Beratung wird das Produkt liber
gebundene und ungebundene Versicherungsvermittler,
Mehrfachagenten, Vertriebe und Pools vertrieben. Flir ausgewahlte
Produkte ist ein Onlineabschluss mdglich.

Kapitalanlage +Wir richten unsere Kapitalanlage noch starker an Nachhaltigkeits-
konzepten aus. So bericksichtigen wir neben der Rentabilitat, der
Sicherheit und der Liquiditat zunehmend auch ékologische und
soziale Aspekte sowie die Governance bei unseren Anlageentschei-
dungen.”

Risiken Die mit den Produkten einhergehenden Risiken flir Versicherungs-
nehmer ergeben sich aus den Produktinformationsblattern, den
Versicherungsbedingungen und den Antragen.

Umstéande, die zu Lasten des Kunden Vorkehrungen und MaBnahmen zum Umgang mit Interessen-
fiihren kdnnen konflikten haben wir so getroffen, dass nach unserer Einschatzung

keine Interessenkonflikte zum Nachteil der Kunden fliihren konnen.

Produktfreigabeverfahren der INTER

Jedes Produkt der INTER Versicherungsgruppe durchlauft vor seiner Einflihrung ein ausfuhrliches Priifungs- und
Freigabeverfahren. Dieses Verfahren umfasst MaBnahmen und Verfahrensweisen fur |deen, die Konzeption,
Realisierung, Uberwachung, Uberpriifung und den Vertrieb von Versicherungsprodukten sowie KorrekturmaBnahmen
flr Versicherungsprodukte, die fur den Kunden von Nachteil sind.

Die INTER unterteilt den Produktentwicklungsprozess in mehrere Phasen (Zufiihrung von Ideen, Vorstudie, Produkt-
konzeption, Realisierung, betriebliche Einfiihrung, vertriebliche Einfiihrung und laufende Uberwachung), wobei in allen
Phasen eine enge Verzahnung zwischen Betrieb und Vertrieb vorgesehen ist. Fortwahrend wird das Produktportfolio
und der Markt analysiert und bewertet. Diese Ergebnisse und ein veranderter Kundenbedarf sind die Treiber einer
neuen Produktentwicklung. Laufend wird Gberwacht, ob ein Produkt noch mit dem beschriebenen Zielmarkt mit
seinen einschlagigen Risiken Ubereinstimmt und es wird bei Bedarf angepasst.

Fur eine ausfihrliche Beschreibung des Produktfreigabeverfahrens wenden Sie sich gerne an
marktbeobachtung@inter.de
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INTER MeinLeben® Basisrente

Produktkurzbeschreibung Zertifizierte und steuerlich geférderte fondsgebundene Basisrente.
Die Anlage kann flexibel in Garantieguthaben und Aktivguthaben
(Sicherungsguthaben sowie Fondsguthaben) investiert werden. Der
Vertrag ist nicht vererblich, Gbertragbar, beleihbar, verduBerbar und
kapitalisierbar.

WeiterfUhrende Informationen zu den Produktleistungen sind der
Leistungskurzbeschreibung und den Allgemeinen Versicherungs-
bedingungen zu entnehmen.

Zielmarkt (Eignung fiir Kunden) Geeignet fir Kunden, die ihre Altersvorsorge ergdnzen bzw.
aufbauen und als lebenslange Rente erhalten méchten.
Insbesondere gutverdienende Angestellte, Beamte, Freiberufler und
Selbststandige kdnnen Steuervorteile flr die gezahlten Beitrage
nutzen.

Flr den Abschluss gilt das Mindestalter 18. Das Produkt ist weniger
oder nicht geeignet fur Schiiler, Studenten und Auszubildende.

Kunden sollten je nach Renditeerwartung und entsprechend der
gewahlten Vermdgensaufbaustrategie bereit sein, Wertschwan-
kungen und Verlustrisiken in Kauf zu nehmen (dafiir stehen von
geringem bis htherem Risiko die Sicherungsniveaus Klassik,
Defensiv, Ausgewogen, Dynamisch und 100% Fonds zur Wahl). Der
Anlagehorizont sollte den Anlagerisiken entsprechen. Fiir den
Anteil der Beitrage / des Guthabens, die klassisch im Garantie-
und/oder Sicherungsguthaben veranlagt sind, besteht kein
Verlustrisiko.

Kunden brauchen keine Erfahrungen; die Kenntnisse zu Anlage-
produkten und Gber Finanzmarkte sind vermittelbar. Sofern in
hohem MaBe in Fonds investiert wird, sind entsprechende
Kenntnisse und Erfahrungen vorteilhaft.

Fonds kénnen einen Totalverlust erleiden. Kunden, die Wert auf
Garantien legen, kdnnen den Beitrag ganz oder teilweise im
Garantieguthaben anlegen.

Nachhaltigkeitsfaktoren des Produktes:
e Angebot nachhaltiger Fonds(strategie)

o Fir die Kapitalanlage des Sicherungsvermogens wird
neben den Anlagekriterien Sicherheit, Liquiditat und
Rentabilitat auch die Dimension der Nachhaltigkeit
berlicksichtigt, wodurch zunehmend umwelt-, sozial- und
governancebezogene Aspekte in den Investitions-
entscheidungsprozess integriert werden
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INTER MeinLeben® Privatrente

Produktkurzbeschreibung Fondsgebundener privater Rentenvertrag. Die Anlagebeitrage
kénnen flexibel im klassischen Deckungskapital und in Fonds
investiert werden. Der Vertrag ist vererblich, Gbertragbar, beleihbar,
verauBerbar und kapitalisierbar.

Weiterfuhrende Informationen zu den Produktleistungen sind der
Leistungskurzbeschreibung und den Allgemeinen Versicherungs-
bedingungen zu entnehmen.

Zielmarkt (Eignung fiir Kunden) Geeignet fir Kunden, die fiir sich oder Dritte ein Vermdgen
aufbauen bzw. die Altersvorsorge ergdnzen mdchten, um zum
Rentenbeginn entweder eine lebenslange Rente oder einmalige
Kapitalzahlung zu erhalten.

Das Produkt eignet sich flr alle Personen grundsatzlich
unabhangig von Beruf, Geschlecht und Alter. Versicherbar sind alle
Personen ab Geburt.

Je nach Renditeerwartung und entsprechend der gewahlten
Vermo&gensaufbaustrategie sollten Kunden bereit sein, Wert-
schwankungen und Verlustrisiken in Kauf zu nehmen (dafiir stehen
von geringem bis hdherem Risiko die Sicherungsniveaus Klassik,
Defensiv, Ausgewogen, Dynamisch und 100% Fonds zur Wahl). Der
Anlagehorizont sollte den Anlagerisiken entsprechen. Kunden, die
Wert auf Garantien legen, kdnnen den Beitrag ganz oder teilweise
im Garantieguthaben anlegen - hierflir besteht kein Verlustrisiko.
Mit zunehmenden Risiken sollten Kunden Kenntnisse Uber
Finanzmarkte und Erfahrungen mit Anlageprodukten haben, diese
sind vermittelbar. Fonds kénnen einen Totalverlust erleiden.

Nachhaltigkeitsfaktoren des Produktes:

e Angebot nachhaltiger Fonds(strategie)

e Fir die Kapitalanlage des Sicherungsvermdgens wird
neben den Anlagekriterien Sicherheit, Liquiditat und
Rentabilitat auch die Dimension der Nachhaltigkeit
berlcksichtigt, wodurch zunehmend umwelt-, sozial- und
governancebezogene Aspekte in den Investitions-
entscheidungsprozess integriert werden

e bessergrun: INTER Sicherungsvermdégen im gewahlten
Umfang kombiniert mit einer Fondsstrategie mit Fonds
gemaR Art. 8 und 9 Off-VO
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INTER Garantindex®
Produktkurzbeschreibung Klassischer privater Rentenvertrag gegen Einmalbeitrag. Die

Anlagebeitrage werden im klassischen Deckungskapital investiert.
Fir die erwirtschafteten Uberschiisse stehen Fonds zur Wahl. Der
Vertrag ist vererblich, Gbertragbar, beleihbar, verduBerbar und
kapitalisierbar.

WeiterfUhrende Informationen zu den Produktleistungen sind der
Leistungskurzbeschreibung und den Allgemeinen Versicherungs-
bedingungen zu entnehmen.

Zielmarkt (Eignung fiir Kunden) Geeignet fur Kunden, die fUr sich oder Dritte ein Vermdgen anlegen
bzw. die Altersvorsorge erganzen moéchten, um zum Rentenbeginn
entweder eine lebenslange Rente oder einmalige Kapitalzahlung zu
erhalten.

Das Produkt eignet sich flr alle Personen grundsatzlich
unabhangig von Beruf, Geschlecht und Alter. Versicherbar sind
Personen ab Geburt.

Das Produkt ist geeignet fir Kunden, die Wert auf garantierte
Leistungen legen. Der Anlagebetrag ist im Sicherungsvermdgen der
INTER angelegt. Kunden sollten im Rahmen der Uberschussanlage
in Fonds bereit sein, Wertschwankungen und Verlustrisiken in Kauf
zu nehmen. Durch die Fondsauswahl kdnnen geringere oder
hohere Risiken eingegangen werden; der Anlagehorizont sollte dem
Anlagerisiko entsprechen. Im ungunstigsten Fall kénnen die Fonds
einen Totalverlust erleiden. Kunden brauchen keine Kenntnisse
Uber Finanzmarkte und Erfahrungen mit Anlageprodukten, da sie
vermittelbar sind.

Nachhaltigkeitsfaktoren des Produktes:
e Angebot nachhaltiger Fonds

o Fir die Kapitalanlage des Sicherungsvermogens wird
neben den Anlagekriterien Sicherheit, Liquiditat und
Rentabilitat auch die Dimension der Nachhaltigkeit
berlicksichtigt, wodurch zunehmend umwelt-, sozial- und
governancebezogene Aspekte in den Investitions-
entscheidungsprozess integriert werden
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INTER PrivatRente®
Produktkurzbeschreibung Klassischer privater sofortbeginnender Rentenvertrag. Die

Anlagebeitrage werden im klassischen Deckungskapital investiert.
Die erwirtschafteten Uberschiisse erhdhen die Rentenzahlung.
Weiterfuhrende Informationen zu den Produktleistungen sind der
Leistungskurzbeschreibung und den Allgemeinen Versicherungs-
bedingungen zu entnehmen.

Zielmarkt (Eignung fiir Kunden) Geeignet fir Kunden, die Ihre eigene Altersversorgung mit
sofortigem Rentenbeginn sicherstellen wollen. Die Mdglichkeit
einer sehr langen Rentengarantiezeit untersttzt zudem
Ubertragungen der Renten nach dem eigenen Tod steuerbeglinstigt
sicherzustellen. Je nach Versorgungswunsch kénnen Kunden ihre
individuelle Rentenvariante wahlen.

Nachhaltigkeitsfaktoren des Produktes:

e Fir die Kapitalanlage des Sicherungsvermdégens wird
neben den Anlagekriterien Sicherheit, Liquiditat und
Rentabilitat auch die Dimension der Nachhaltigkeit
berlcksichtigt, wodurch zunehmend umwelt-, sozial- und
governancebezogene Aspekte in den
Investitionsentscheidungsprozess integriert werden
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INTER Direktversicherung®

Produktkurzbeschreibung

Klassischer Rentenvertrag flr die betriebliche Altersversorgung -
staatlich geférdert. Die Anlagebeitrdge werden im klassischen
Deckungskapital investiert. Die erwirtschafteten Uberschiisse
erhdhen die Rentenzahlung. Der Vertrag ist kapitalisierbar.

Weiterfuhrende Informationen zu den Produktleistungen sind der
Leistungskurzbeschreibung und den Allgemeinen Versicherungs-
bedingungen zu entnehmen.

Zielmarkt (Eignung fiir Kunden)

Geeignet fir Kunden, die ihre Altersvorsorge erganzen bzw.
aufbauen und als lebenslange Rente erhalten méchten.
Rentenversicherungspflichtige Arbeitnehmer kénnen Sozial-
versicherungs- und Steuervorteile fir die Beitrage nutzen.

Flr den Abschluss gilt das Mindestalter 15.

Das Produkt ist nicht geeignet fiir Kunden, die nicht
rentenversicherungspflichtig sind.

Das Produkt ist geeignet flir Kunden, die Wert auf garantierte
Leistungen legen. Der Anlagebetrag und die erwirtschafteten
Uberschisse zur Bildung einer Bonusrente sind im Sicherungs-
vermogen der INTER angelegt.

Nachhaltigkeitsfaktoren des Produktes:

e Mitdem Angebot einer betrieblichen Altersversorgung
unterstltzen Arbeitgeber das UN-Nachhaltigkeitsziel 3
.Gesundheit und Wohlergehen”

e Fr die Kapitalanlage des Sicherungsvermdégens wird
neben den Anlagekriterien Sicherheit, Liquiditat und
Rentabilitat auch die Dimension der Nachhaltigkeit
berlcksichtigt, wodurch zunehmend umwelt-, sozial- und
governancebezogene Aspekte in den Investitions-
entscheidungsprozess integriert werden
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Berufsunfahigkeitsversicherung

Produktkurzbeschreibung Berufsunféhigkeitsversicherung mit garantierter Monatsrente. Die
Zahlung der vereinbarten Rente erfolgt bei Berufsunfahigkeit der
versicherten Person.

Weiterfuhrende Informationen zu den Produktleistungen sind der
Leistungskurzbeschreibung und den Allgemeinen Versicherungs-
bedingungen zu entnehmen.

Zielmarkt (Eignung fiir Kunden) Die Berufsunfahigkeitsversicherung ist fiir Kunden geeignet, die ihr
Einkommen absichern méchten, fir den Fall, dass sie wegen
Krankheit oder Unfall berufsunfahig werden.

Das Produkt kann als Einkommensersatz, zur Absicherung von
Kreditverpflichtungen, Mieten oder sonstigen laufenden
Verpflichtungen, zur Darlehenstilgung dienen, ohne Vermdgen
daflir verwenden zu missen.

Nachhaltigkeitsfaktoren des Produktes:

e Nachversicherungsgarantie
e Angebot nachhaltiger Fonds

e Fir die Kapitalanlage des Sicherungsvermdgens (fir die
Deckungsriickstellung) wird neben den Anlagekriterien
Sicherheit, Liquiditat und Rentabilitat auch die Dimension
der Nachhaltigkeit berticksichtigt, wodurch zunehmend
umwelt-, sozial- und governancebezogene Aspekte in den
Investitionsentscheidungsprozess integriert werden
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Erwerbsunfahigkeitsversicherung

Produktkurzbeschreibung Erwerbsunfahigkeitsrentenversicherung mit garantierter
Monatsrente. Die Zahlung der vereinbarten Rente erfolgt bei
Erwerbsunfahigkeit der versicherten Person.
Weiterflihrende Informationen zu den Produktleistungen sind der
Leistungskurzbeschreibung und den Allgemeinen Versicherungs-
bedingungen zu entnehmen.

Zielmarkt (Eignung fiir Kunden) Die Erwerbsunféahigkeitsrentenversicherung ist fir Kunden
geeignet, die ihr Einkommen absichern mdchten, fir den Fall, dass
sie wegen Krankheit oder Unfall erwerbsunfahig werden.

Das Produkt kann als Einkommensersatz, zur Absicherung von
Kreditverpflichtungen, Mieten oder sonstigen laufenden
Verpflichtungen, zur Darlehenstilgung dienen, ohne Vermdgen
daflir verwenden zu missen.

Nachhaltigkeitsfaktoren des Produktes:

e Nachversicherungsgarantie

e Angebot nachhaltiger Fonds

e Fir die Kapitalanlage des Sicherungsvermaogens (flir die
Deckungsriickstellung) wird neben den Anlagekriterien
Sicherheit, Liquiditat und Rentabilitat auch die Dimension
der Nachhaltigkeit beriicksichtigt, wodurch zunehmend
umwelt-, sozial- und governancebezogene Aspekte in den
Investitionsentscheidungsprozess integriert werden
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INTER RisikoLeben®
Produktkurzbeschreibung Risikolebensversicherung mit linearer Versicherungssumme.

Zahlung der vereinbarten Versicherungssumme an Bezugs-
berechtigte nach dem Tod der versicherten Person.
Weiterflihrende Informationen zu den Produktleistungen sind der
Leistungskurzbeschreibung und den Allgemeinen Versicherungs-
bedingungen zu entnehmen.

Zielmarkt (Eignung fiir Kunden) Die Risikolebensversicherung ist fir Kunden geeignet, die
Hinterbliebene fir den Todesfall absichern mdchten.

Das Produkt kann zur Absicherung von Kreditverpflichtungen,
Mieten oder sonstigen laufenden Verpflichtungen und zur
Darlehenstilgung dienen sowie helfen, den Unterhalt der
Hinterbliebenen und die Ausbildung der Kinder sicherzustellen,
ohne Vermdgen daflr verwenden zu mussen.

Das Produkt ist eher nicht geeignet fiir Kunden, die keinen Bedarf
an einer Absicherung flir Hinterbliebene haben.

Nachhaltigkeitsfaktoren des Produktes:

e Nachversicherungsgarantie

e Firdie Kapitalanlage des Sicherungsvermdgens (flr die
Deckungsriickstellung) wird neben den Anlagekriterien
Sicherheit, Liquiditat und Rentabilitat auch die Dimension
der Nachhaltigkeit berticksichtigt, wodurch zunehmend
umwelt-, sozial- und governancebezogene Aspekte in den
Investitionsentscheidungsprozess integriert werden

e Absicherung flir humanitare Helfer (sozialer Aspekt): Voller
Versicherungsschutz besteht wahrend eines Aufenthaltes
auBerhalb der Bundesrepublik Deutschland im Rahmen
des zeitlich begrenzten Einsatzes oder der zeitlich
begrenzten Tatigkeit fir bestimmte humanitare
Hilfsorganisationen
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Sterbegeldversicherung

Produktkurzbeschreibung Sterbegeldversicherung mit garantierter Versicherungssumme und
mit Uberschussbeteiligung. Die Zahlung der vereinbarten
Versicherungssumme an Bezugsberechtigte erfolgt nach dem Tod
der versicherten Person.

Weiterfuhrende Informationen zu den Produktleistungen sind der
Leistungskurzbeschreibung und den Allgemeinen Versicherungs-
bedingungen zu entnehmen.

Zielmarkt (Eignung fiir Kunden) Die Sterbegeldversicherung ist flir Kunden ab Alter 50 geeignet, die
Hinterbliebene fur den Todesfall absichern mdchten. Diese sollen
vor den finanziellen Folgen, die im Wesentlichen durch die
Bestattung verursacht werden, geschitzt sein.

Nachhaltigkeitsfaktoren des Produktes:

e  Flr die Kapitalanlage des Sicherungsvermdgens (fiir die
Deckungsriickstellung) wird neben den Anlagekriterien
Sicherheit, Liquiditat und Rentabilitat auch die Dimension
der Nachhaltigkeit bericksichtigt, wodurch zunehmend
umwelt-, sozial- und governancebezogene Aspekte in den
Investitionsentscheidungsprozess integriert werden
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